
FONCTIONS MODULAIRESFONCTIONS MODULAIRESFONCTIONS MODULAIRESFONCTIONS MODULAIRES La 

solution « standard » couvre 

déjà la majorité les besoins 

usuels de gestion d’une en-

treprise.  Les principales 

fonctions sont réparties dans 

des modules distincts modules distincts modules distincts modules distincts (voir ci-

contre). . . . Les droits sur ces 

modules sont attribués indivi-

duellement à chaque utilisa-

teur. 

 

PERSONNALISATIONPERSONNALISATIONPERSONNALISATIONPERSONNALISATION La tech-

nologie que nous avons dé-

veloppée nous permet de 

créer très rapidement et 

donc à moindre coût un mo-

dule métier propre à votre 

activité.  Ce module s’intègre 

parfaitement avec les modu-

les standards. 

 

SOLUTION CLE EN MAIN SOLUTION CLE EN MAIN SOLUTION CLE EN MAIN SOLUTION CLE EN MAIN nous 

pouvons vous accompagner 

à chaque étape depuis la 

définition de vos besoins 

jusqu’à la mise en service et 

la formation de vos collabora-

teurs. 

 

UN BUDGET MAITRISÉ  UN BUDGET MAITRISÉ  UN BUDGET MAITRISÉ  UN BUDGET MAITRISÉ  après 

évaluation de vos besoins 

nous nous engageons sur un 

coût forfaitaire coût forfaitaire coût forfaitaire coût forfaitaire pour notre 

prestation.  Il n’y a pas de 

coûts cachés ! 

le meilleur de la technologie 

web et ce à un prix très com-prix très com-prix très com-prix très com-

pétitifpétitifpétitifpétitif. Son architecture mo-

dulaire et hautement para-

métrable permet de s’adap-s’adap-s’adap-s’adap-

ter à la plupart des métiers.ter à la plupart des métiers.ter à la plupart des métiers.ter à la plupart des métiers. 

Notre philosophie: une appli-

cation rapide à mettre en 

œuvre et simple d’utilisation.  

 

SIMPLICITE SIMPLICITE SIMPLICITE SIMPLICITE Le développe-

ment de l’interface et des 

fonctionnalités est le résultat 

de deux ans de  collaboration 

avec des utilisateurs dans le 

contexte d’une gestion d’acti-

vité de négoce et de presta-

tion de services. Ce travail 

nous a permis d’optimiser la 

simplicité et la facilité d’utili-

sation. 

RECHERCHE D’EFFICACITE RECHERCHE D’EFFICACITE RECHERCHE D’EFFICACITE RECHERCHE D’EFFICACITE 

Encore aujourd’hui le systè-

me d’information  de la plu-

part des TPE/PME TPE/PME TPE/PME TPE/PME repose sur   

plusieurs fichiers Excel spé-

cialisés chacun pour une 

tâche particulière (fichier 

client, factures, planning, …). 

Il en résulte un manque de manque de manque de manque de 

cohérence cohérence cohérence cohérence cause d’une perte 

d’efficacité (travail excéden-

taire de ressaisie) voir d’une 

perte d’opportunitésperte d’opportunitésperte d’opportunitésperte d’opportunités 

(informations perdues). 

 

IMPORTANCE STRATEGIQUE IMPORTANCE STRATEGIQUE IMPORTANCE STRATEGIQUE IMPORTANCE STRATEGIQUE 

Chacun ressent pourtant la 

nécessité de traiter un nom-

bre toujours croissant d’infor-

mation dans un délai tou-

jours plus restreint. Le systè-

me d’information de votre 

entreprise doit être considéré 

comme un moyen stratégi-

que d’atteindre vos objectifs. 

 

AVANTAGE CONCURRENTIEL AVANTAGE CONCURRENTIEL AVANTAGE CONCURRENTIEL AVANTAGE CONCURRENTIEL 

Démarquez vous de vos 

concurrents apportez une 

meilleur qualité de service à 

vos clients. Un système d’in-

formation cohérent accroit la 

valeur de votre entreprise, 

chaque information mémori-

sée et classée pouvant être à 

l’origine d’une nouvelle op-nouvelle op-nouvelle op-nouvelle op-

portunitéportunitéportunitéportunité. 

 

NOTRE APPROCHE  NOTRE APPROCHE  NOTRE APPROCHE  NOTRE APPROCHE  Notre 

solution dispose de toutes 

les fonctionnalités des 

« grandes » en s’appuyant sur 

> Une plateforme multi-collaborateurs pour partager et traiter efficace-

ment toutes les informations de votre entreprise. 

> Gérez intégralement votre processus commercial depuis la prospection 

jusqu’à la facturation. 

> Visualisez d’un coup d’œil votre niveau d’activité et vos performances 

grâce aux rapports de synthèse et aux graphiques. 

> Etendez votre système d’information chez vos clients. 

Votre solution web de gestion d’entreprise tout-en-un 

@ktio — SIMPLE SOLUTIONS 
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MODULES STANDARDS: 

Force de vente (CRM) 

Administration des ventes 

Référentiel produit — Stock 

Comptabilité 

Portail B2B 

Notes de frais 

Alain KERDONCUFFAlain KERDONCUFFAlain KERDONCUFFAlain KERDONCUFF    

06 17 13 37 23 

contact@aktio.fr 

Augmentez votre productivité et valorisez votre activité 

Une solution adaptée à votre métier et à vos besoins 

NOS PLUS: 

Représentation cartographi-

que des articles/sociétés 

Graphiques et rapports croi-

sés dynamiques 

Intégration Agenda Google 

et possibilité de synchroniser 

Outlook 

Plateforme collaborative et 

accès mobile 
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Le meilleur de la technologie pour plus de sécurité et de confort 

PERFORMANCE PERFORMANCE PERFORMANCE PERFORMANCE L’interface 

web est gérée par le moteur 

de visualisation @ktio cons-

truit à partir du standard 

php/mysql. Ce moteur fait 

appel massivement à la tech-

nologie Ajax pour un plus 

grand confort d'utilisation et 

des performances supérieu-

res au mode de navigation 

de la plupart des applications 

web du marché.  

 

EVOLUTIONEVOLUTIONEVOLUTIONEVOLUTION Notre soucis 

étant de vous apportez tou-

jours plus de fonctionnalités 

nous avons intégré des res-res-res-res-

sources professionnelles sources professionnelles sources professionnelles sources professionnelles 

comme Google Agenda et 

Google map. Etant toujours à 

l’affut des nouveautés nous 

continuerons à intégrer les 

fonctionnalités qui nous sem-

bleront indispensables dans 

le futur.  

 

SECURITESECURITESECURITESECURITE vous maitrisez le 

contrôle d’accès à chacun 

des modules et vous bénéfi-

ciez d’une sauvegarde quoti-sauvegarde quoti-sauvegarde quoti-sauvegarde quoti-

dienne dienne dienne dienne de vos données. 

Détails des fonctionnalités 
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Définition des articles Code, photos, caractéristiques, géoloc, …

Grilles tarifaires 1 tarif/article/client ou groupe

Dépôts (stock) Plusieurs dépôts possibles

Fournisseurs Choix à partir de la base société

Transporteurs Choix à partir de la base société

Gestion contacts adresses, code profil, lien société

Gestion sociétés adresses, code profil, groupe, liens fonctionnels (facturation, 

commande, livraison)

Gestion agenda synchronisable: google Agenda, Outlook, mobile*

Gestion tâches Rappel des tâches par email, tâches croisées (collaborateur)

Gestion emailing/phoning A partir de listes de contacts

Gestion dossiers Pour classer des affaires/appels d'offres, …

Création DEVIS Modèle paramétrable, insertion images, planning, …

Reporting vente Graphiques mensuels, synthèse devis en cours, performances 

commerciales, répartition par classe de produit.

Commandes fournisseurs Si activité de négoce (achat/vente), suivi des commandes, 

commande de stock

Livraison En une ou plusieurs fois+reporting livraison: quantités et 

délais histo.

Facturation En une ou plusieurs fois+reporting facturation et 

performance commerciale sur le chiffre d'affaire histo.

Gestion des stocks Entrée/sortie/régularisation stocks+reporting stock: valeur 

des stocks et mouvement de stocks

Encaissement client Saisie borderaux encaissement, historique encaissement, 

prévisison encaissement histo.

Relance client Gestion automatique des relances (4 niveaux)

Paiement client Saisie borderaux paiement, historique paiement, gestion 

automatique des paiements echus

Saisie des factures d'achat Fournisseurs divers: charges indirectes et frais collaborateurs

Plan comptable Saisie du plan comptable, reporting mensuel par agrégat

Journaux Définition et édition des journaux

Imputation Définition d'un ou plusieurs modèles d'imputation pour les 

articles (Achat,Vente, Export, …)

Banque Rapprochement bancaire, mouvements, solde

Comptes clients Attribution d'un journal, d'un modèle d'imputation, d'une 

banque+préférences (moyen paiement, délais, …)

Comptes fournisseurs Attribution d'un journal, d'un modèle d'imputation, d'une 

banque+préférences (moyen paiement, délais, …)

tâches collaborateurs Envoi des rappels par email

Statuts paiements Factures à relancer, paiements en retard

Relance client Création des courriers de relance - gestion niveaux

Paiement fournisseur Création des courriers de paiement

Validation N+1 Commande sur le portail B2B

Ecritures comptables Paiements uniquement
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